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DELTEBRE LaBotiga delEbre

£5E  Elescaparate delos

todo en la vida, se encontré con
una de cal y otra de arena, y el
esfuerzo se vio recompensado
cuando La Botiga de I'Ebre empe-
z6 a ganarse un nombre y a ser la
apuesta de muchos de los produc-
tores del territorio. El hecho de

rres de ’Ebre tienen
un espacio particular
donde exponerse y co-

mercializarse. La Boti-
ga de I'Ebre ofrece un catdlogo
con un total de 300 productos di-
“ferentes, mayormente del sector
agroalimentario, aunque el filtro
para entrar en La Botiga de I'Ebre

productos del Ebre

moverse por las Terres de 'Ebre
para darse a conocer y, especial-
mente su posicionamento online
y en las redes sociales, han sido la
clave para disparar el proyecto.
Segtin explica Vanessa, entre to-

Vanessa Curto ofrece en su tienda, tanto fisica como
online, vinos de la Terra Alta, licor de arroz, flor de sal
del Delta o vinagre de miel, entre muchas otras opciones

da la oferta, los productos estrella
varian dependiendo del ptblico
que se acerca a comprarlos. «Por
ejemplo, los franceses compran

es solamente uno y muy claro:
que sea un producto autéctono de
las Terres de I'Ebre.

El territorio del Ebre es un terri-

torio muy rico donde nacen y se
comercializan productos como el
aceite de oliva, el vinagre de miel,
el vino de la Terra Alta, el licor de
“arroz, la flor de sal o el arroz del
Delta de I’Ebre, el chocolate
CREO, la miel del Perell6, las acei-
tunas y olivas ecoldgicas... entre
muchos otros, que no se podian
encontrar en ningun sitio todos
reunidos hasta que Vanessa Curto,
procedente de Deltebre, en el aflo
2011 emprendi6 el proyecto de
crear un espacio para todos ellos,
con La Botiga de I'Ebre.

En 2011 empez6 con la tienda
“online, www.botigadelebre.com;
y un par de afios después decidié
instalar también un punto fisico
en el mercado municipal de La
Cava, en Deltebre, donde se en-
cuentra actualmente. «Inicié el

mucho aceite de oliva; la gente de
fuera, en general, apuesta mucho
por el arroz; y en cambio, entre
aquellos que residen en la zona,
los vinos, y ahora también el vina-
gre de miel que es un producto
muy nuevo, puede que sean los
que generan mas demanda».
Aunque los supermercados son,
segun destaca Vanessa, el principal
héndicap de los comercios locales
como el suyo, La Botiga de I'Ebre
cuenta con un afiadido importan-
te, y es que se ha convertido en
una de las mejores opciones a la
hora de hacer regalos. En esta li-
nea, desde la tienda preparan pa-
quetes con variedad de productos,
ofreciendo algunos ya montados,
pero siempre con la posibilidad de
personalizarlos, adapténdolos a las
preferencias de cada cliente.

Los productos de La Botiga de
IEbre llegan a través de la pdgina
web a toda Espafia. Ahora, Vanes-
sa trabaja para que puedan llegar

negocio con la idea de agrupar en  LaBotiga de (’ﬁﬂ”i'%i’
un mismo punto todo lo que nues-  I'Ebre cuenta 'EXT

tro territorio ofrece, porque mu- conunaamplia i
chas veces ni la gente que somos  variedad de

de aqui lo conocemos todo. Aun  productos del VANESSA CURTO con mayor facilidad a la gente dlel
asi, la idea principal era que la territorio,que & territorio, también de forma onli-
: : 3 «AHORA QUIERO i
gente de fuera pudiera seguir permiten E: ne. «Lo que he hecho ha sido
comprando productos de 'Ebre, elaborar lotes | POTENCIARME Y acordar unos portes muy econé-

cuando ya estuvieran en sus ca- muy x
sas», explica Vanessa. completos. -
La emprendedora destaca en  FoTOS: JOANREVILLAS “}f

ACERCARME MAS AT,A micospara la gente de los pueblos
GENTEDENUESTRO - me doy cuenta de que 1 gente

especial las dificultades de los ini-
cios, cuando nadie la conocia y
tuvo que empezar un proyecto
desde cero y con financiacién pro-
pia. Pero como con todo, o casi

TERRITORIO»

cada vez compra mas online, aun-
que lo tengan cerca», explica Va-
nessa, quien aflade que «ahora
quiero potenciarme y acercarme
més a la gente del territorio».



