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Tortosa

Els productes agroalimentarisde
I'Ebre s’'obren pas al mercat xinés

La Cambra de Comerc de Tortosa prepara una segona missié comercial al pais asiatic el mes de setembre, mentre es
tanquen les primeres comandes de vi i oli fruit dels contactes fets a Xangai a la tardor

MARIBEL MILLAN
TORTOSA

Una seixantena d’empreses del
sector agroalimentari treballen
per a exportar els seus productes
a la Xina i amb aquest objectiu
han participat en una jornada or-
ganitzada per la Cambra de Co-
mer¢ de Tortosa.

«Es tracta d'un mercat amb gran
potencialitat que cada vegada
estd més interessat en els produc-
tes gourmet». Aix{ ho assegura
Ntiria Barbera de 'empresa Bai-
dewei, consultora especialitzada
en aquest mercat que treballa
conjuntament amb la Cambra de
Comerg tortosina per ajudar les
empreses del territori a obrir-se
pas al pais asiatic.

El mes d’octubre hi va haver
una primera missié comercial a
Xangai, en queé van prendre part
cinc empreses dels sectors de I'oli,
els citrics o el vi de les Terres de
I’Ebre, que tot just ara comenga a
donar els seus fruits amb les pri-
meres comandes.

Enguany hi ha prevista una no-
va missié comercial al mes de se-
tembre, encapcalada per la Cam-
bra de Tortosa i oberta a empreses
d’arreu.

En la jornada preparatoria cele-
brada a Tortosa va participar Pem-
presari xines Lin Jin, propietari de

José Maria Chavarria, Pere Albacar i Lin Jin, a la cooperativa Soldebre. ro1o.ceoioa

Shanghai Juerui Industry, que va
presentar la nova plataforma on-
line on se comercialitzaran pro-
ductes gourmets només d’origen
espanyol.

E-commerce

«Cal recordar que al 2016 mes de
500 milions de xinesos s’han con-
vertit en usuaris d’aquest canal de

compra»; remarquen des de la
Cambra. Aquesta plataforma
comptara en un servei de logistica
que afavorira i simplificara ’ex-
portacié del productor, i a la ma-
teixa vegada el client final rebra
el producte a casa seva en un
temps récord.

La Cambra de Tortosa veu
aquest nou model de negoci molt

adequat per a la dimensi6 de les
empreses agroalimentaries de la
demarcaci6, «ja que no han de
fer practicament cap inversi6 i el
seu producte arriba al consumi-
dor xinés per mig d’una platafor-
ma que recepciona el producte
dins de I’ espai nacional, simplifi-
cant al maxim l'operativitat de
qualsevol exportaci6», remarca el

Lapunt

La cooperativa
Soldebre ven el seu
oli aHong Kong

La Cooperativa Soldebre és
una de les que va participar en
la primera missi6 comercial a
Xanghai, al mes d'octubre.
Lentitat ja exporta una petita
part de la seva producci6 d’oli
doliva @ Hong Kong i treballa
per ampliar els seus canals de
comercialitzacié a la Xina. «La
missi6 ens va servir per fer
contactes i ara estem centrats
en tancar operacions»,

comenta aI.Diari el gerént dela
cooperativa del Baix Ebre, Pere
Albacar.

president de I’ens, José Maria
Chavarria.

«Si es té un bon producte i la
voluntat de créixer, la Xina és
una molt bona oportunitat per
exportar», remarca Niria Bar-
bera, tot incidint en el fet que la
logistica actual fa que la distan-
cia entre els dos paisos no suposi
cap entrebanc.



