Economia

LaCambrade Comercde Tortosa
obrira nous mercats a Guinea Bissau

Lens té voluntat aguest 2018 d’iniciar relacions amb el pais africa, després de consolidar la seua preséncia al Marroc,
on fa expedicions des del 2015 i on té un tecnic de comerc exterior marroqui que ajuda les empreses ebrenques

M. PALLAS
TORTOSA

La Cambra de Comerg de Tortosa
té la voluntat, abans d’acabar el
2018, d’obrir nous mercats a Gui-
nesa Bissau i establir-hi relacions
empresarials. Aix{ ho ha expres-
sat el president de la Cambra,
José Maria Chavarria, aquesta
setmana, tot i que encara no ha
pogut concretar quan es realit-
zara la primera expedici6 de I'ens
cameral en aquest pais africa.

Amb relacié a altres expedi-
cions, el president ha afirmat que
la Cambra de Comerg de Tortosa
ha consolidat la seua preséncia al
Marroc, on fa missions des del
2015 i on té un técnic de comerg
exterior marroqui que acom-
panya els empresaris ebrencs a
establir contactes, relacions, i a
afavorir-los I'estada. «Tenim una
persona per rebre les empreses,
ajudar-les i portar-les on faca fal-
ta del pafs», ha detallat el gerent
de la Cambra, Francesc Min-
guell.

El Marroc s’ha convertit en un
mercat prioritari per a les expor-
tacions espanyoles, i el 35% de
totes les exportacions del conti-
nent africa es realitzen en aquest
pais del Magreb. En aquests mo-
ments, Espanya és el principal
proveidor del Marroc per davant

El gerent de la Cambr:

de Francga, USA i la Xina. El Mar-
roc és un pafs on es preveu un
creixement exponencial en els
proxims deu anys amb un pla
d’inversions en infraestructures
de pais de més de 50.000 milions
d’euros i s’hi han eliminat forca
aranzels. Les oportunitats per a
les empreses poden ser, per tant,
molt beneficioses.

Segons ha explicat el gerent,
les empreses ebrenques hi expor-
ten productes principalment agri-
coles, perd també s’hi han im-

plantat algunes empreses d’ener-
gies renovables i de pous a les
zones més desertiques.

Aixi, la primavera passada 'ens
cameral va signar un acord amb
la Cambra de Casablanca, la ca-
pital dels negocis del Marroc, per
afavorir les relacions entre el per-
sonal de les cambres i elaborar
un pla d’actuacié conjunt d’acti-
vitats d'importaci6 i exportacié
facilitant les operacions comer-
cials en un acompanyament pro-
fessional fins al final. Els darrers

a, Francesc Minguell, i el president, José Maria Chavarria, aquesta setmana. roto: . r

mesos la Cambra de Comerg hi
ha augmentat la freqiiéncia de
les expedicions.  +

A Xangai

Per una altra banda, la tardor pas-
sada, cinc empreses de les Terres
de ’Ebre (d’oli, vi i citrics) van
participar en una destacada mis-
si6 comercial a la metropoli xine-
sa de Xangai organitzada per la
Cambra. «A Xangai, hi treballem
més el sector gurmet», ha detallat
Minguell.

Novetat
El ‘networking’
Café Cambra

® Enguany la Cambra també
estrena la proposta Cafe
Cambra, un ‘networking’
empresarial que se celebrara
tres o quatre cops I'any amb la
participaci6é d’empresaris de
renom. El primer Café Cambra
tindra com a protagonista, en
una data encara per concretar,
el president de BonPreu Esclat,
Joan Font.

Amb la voluntat d’ajudar les pe-
tites i mitjanes empreses del terri-
tori ebrenc a sortir a I'exterior, la
Cambra de Comerg de Tortosa es-
trena enguany el ‘Club de I'expor-
tador’, una eina per donar el su-
port a les empreses que ho neces-
siten i orientar-les a obrir-se als
mercats exteriors.

«Es tracta d’un espai on tenir
una dedicacié més especial per a
les empreses ebrenques que vul-
guen internacionalitzar-se», ha
explicat Minguell. Després de ca-
da missi6, des de la Cambra s'ofe-
reixen programes d’acompanya-
ment per seguir treballant amb
Pempresa.



