El reportatge

La llibreria Serret de Vall-de-roures crea un club de socis amb avantatges en la compra

de llibres per tal de millorar les vendes

Marina Pallas

- Llibreria émblemética de 35 anys

ctavi Serret té 50 anys i és
de Vall-de-roures. Als 16
anys va decidir obrir una
breria. | ho va fer. La seua familia
també era comerciant, amb pro-
ductes del camp, pero, a ell, alld
que li agradaven eren els llibres.
Del 1982 al 2000, la llibreria Serret
tenia, sobretot, productes de pape-
reria. Pero aquell any va canviar i
també es va convertir en una de les
primeres llibreries a ser presents i
oferir els llibres a la xarxa des de la
seua pagina web www.serretlli-
bres.com. La primera base de da-
des virtual va ser pujada a maiva
assolir la xifra de 15.000 llibres.
Ara, la llibreria Serret disposa de
fins a 140.000 titols. Amb una espe-
cial predilecci6 per les rutes i la
historia, s'ha convertit en un refe-
rent al territori de cruilla com sén
les Terres de ['Ebre, el Matarranya i
el Baix Maestrat.

Hi ha pocs sectors que surten beneficiats de l'ac-
tual situacié economica, pero, especialment, les
llibreries (almenys les de tota la vida, amb llibre-

{gers que et recomanen les lectures i no grans su-
perficies on el llibre és un mer producte de super-
mercat) estan rebent un cop molt fort.

"No és que jo estiga pitjor que altres llibre-

busca lector fidel

ters, qualsevol del gremi et dira el mateix, pe-
10 les vendes de llibres no sén les que haurien
de ser i he decidit fer-hi alguna cosa", explica
Octavi Serret, fundador de la llibreria Serret, a
Vall-de-roures. "Me'n sortiré, no vull plegar, pe-
ro cal augmentar les vendes", diu.

La iniciativa que ha decidit comencar Serret és
crear un club de socis lectors, el Club de Lectura
Serret, per tal d'incrementar les compres de llibres
i oferir alguns descomptes a aquests membres.
"Si ells fan I'esforg jo també I'he de fer i donar
alguna cosa a canvi', diu. El periodista i critic lite-
rari Alberto Diaz Rueda, que des de fa tres anys fa
critiques dels Jlibres de la llibreria al Serret Bloc,
també hasigut un dels promotors d'aquesta ini-
ciativa amb l'escrit d'un petit manifest a la pagina
web. "Vam pensar que la forma que aixo fun-
cionés, ja que tinc clients repartits per totes les
Terres de I'Ebre i el Matarranya i a vegades em

vénen de lluny cada dos o tres mesos dient-me
que els recomane llibres, era fidelitzar aquests
lectors, que tant si estas a les Terres de I'Ebre, a
Tarragona o a Barcelona pugues comprar lli-
bres a través del web o reservar-los per a quan
tornes aqui', explica Serret. "El primer que ne-
cessitem és que es compren llibres, pero, a
banda d'aixo, crec que també ens ajudara en
el que és el plantejament de la llibreria Serret:
Jornades, presentacions de llibres, signatu-
res..., que puguem muntar esdeveniments
més tematics on siga”.

El club ofereix tres modalitats de soci: El soci ba-
sic (20 euros al mes) podra escollir dos llibres de
butxaca o un de la seleccié que cada dia recoma-
na el Club al Serret Blog; el soci mitja (29 euros al
mes) tindra dret a dos llibres d'aquesta mateixa
seleccid; i, finalment, el soci preferent podra aga-
far fins a quatre titols de la seleccié per 49 euros

mensuals. Per afiliar-s’hi només cal enviar un co-
rreu electronic, sms o whatsapp al telefon 628
085 473 o a l'adreca serretllibres@gmail.com in-
dicant el DNI i la modalitat de subscripcié escolli-
da, aixi com del nimero de compte bancari. El
primer enviament anira acompanyat d'una carta
personal d'Octavi Serret i un obsequi.

Els socis rebran informaci6 puntual dels actes
que la llibreria Serret organitza a Vall-de-roures,
les Terres de I'Ebre, la Franja o l'espai de Llibreria
Athenea/Els 4 Gats de Serret que dinamitza a Bar-
celona, aixi com de presentacions d'autors i sig-
natures d'exemplars, lectura de llibres a carrec
dels seus autors, debats de lectures o una trobada
anual de socis a Vall-de-roures per coneixer i com-
partir els encants paisatgistics, gastronomics i ar-
tistics de la comarca del Matarranya.

"Crec que podem tornar a reviure un mo-
ment bo com va ser el dels anys 2007-2009,
quan vam rebre el Premi Nacional de Cultura,
perd si que és cert que necessito l'esfor¢ de
tots", afirma Serret.

D’altra banda, la llibreria Serret ha assolit un
acord de col-laboracié amb Omnium Cultural per
oferir als seus socis un 5% de descompte en éls lli-
bres (comprats tant virtualment com fisica) i en
les entrades per a alguns espectacles culturals
com el Ballet de Moscou, que arribara a Tortosa
I'abril vinent.

"Les persones tenim molt poca consciencia
del que tenim, no som capaces de cuidar el
que realment hauriem de cuidar, i és que tan-
caran totes les llibreries; si sequim aixi no en
quedara ni una", sentencia el llibreter, que recor-
da, per exemple, la mitica llibreria barcelonina
Negra y Criminal, que va tancar ara fa pocs me-
sos tot i que la novella negra esta vivint un mo-
ment algid.

"Si vols que et recomanen llibres vés a una
llibreria, gaudeix d'aquell llibre, rellegeix-lo,
no el compres mecanicament; si el compres
com un objecte de supermercat en una gran
superficie com les que hi ha a les ciutats grans
es queda com aix0 mateix: Un mer objecte de
super, i un llibre no ho és".



