«La oferta es cada
vezZ menor»
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«Ahora hay mas
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«Los pisos de
rentas ultrabajas,
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estan saliendo
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«Vivo con mi novio
y mis padres
porque no
encontramos piso»

Nora
Busca un alquiler

«Todo es alquiler
temporal»»

Anais Crespo
Busca un alquiler

casting que es acceder a un alqui-
ler».

Héctor Ruana, gerente de la
Cambra de la Propietat Urbana de
Tarragona, confirma que «muchos
propietarios, cuando acaban los
contratos, se hacen la pregunta:
‘.volvemos a alquiler, cerramos o
vendemos?’ La mayoria termina
por vender, porque se ha endureci-
do mucho la regulacién, y eso ge-
nera inseguridad juridica».

¢Pero por qué crece el precio
medio del alquiler en Tarragona
capital si las tarifas estdn interveni-
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EL AMOR APLAZADO
Maria y Claudia,

el drama mileurista
de buscar piso

Ferran Font, experto inmobiliario
de Pisos.com, considera que
«los jévenes son los primeros
que estan siendo expulsados
del alquiler». Dan fe de ello Maria
(25 afios) y su pareja, Claudia
(30), que desde diciembre bus-
can un hogar para independizar-
sey vivirjuntas. «Queremos vivir
por lazona de Tarragona, Reus o
pueblos cercanos como Vila-se-
ca. Buscamos un alquiler de lar-
gaduracién pero es imposible -
encontrar, y nos urge mucho»,
lamenta Maria. Ella vive en Ma-
drid y quiere mudarse a Tarrago-
na. «Trabajamos las dos pero
nuestros sueldos oscilan entre
los 1.200y los 1.300 euros. No
podemos pagar mas de 600, y
asi es muy complicado. Todo lo
que vemos es de 750, 800, 900
euros», cuenta Maria. Ademas,
denuncia que «te piden muchos
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Maria y Claudia. Foro: ot

requisitos y de todo tipo, un se-
guro de impagos, dos fianzas,
avales». Maria, que trabaja como
teleoperadora, y Claudia, em-
pleada en un supermercado, se
compadecen por los obstaculos
en esta busqueda: «A pesar de
teneringresos estables, es muy
dificil. Tienes que estar compi-
tiendo por un mismo piso con
gente que quizas cobra mas».

biliaria, en la Rambla Vella de Tarragona. El
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das? Ruana ofrece algunas teorias:
«El IBl y la basura se pueden re-
percutir en el contrato y, si en el
anterior no lo estaban, ahora pue-
de ser el propietario incorpore
esos gastos para subir el precio».

La otra lectura tiene que ver con
la tipologia de casas en el merca-
do. «Estamos viendo que pisos de
rentas ultrabajas de 200 o 300 eu-
ros estdn saliendo del mercado
del alquiler en mayor volumen. Si
salen de la muestra a analizar, eso
puede provocar un aumento del
precio medio». Y otra explicacién:
«Los contratos de renta alta tie-
nen mads rotacion. Por lo tanto,
cuando acaban y empiezas un
nuevo contrato, lo afiades a la
muestra, que contabiliza un piso
de mayor renta». Caballé, desde
la URV, apunta a otro efecto, que
cree que puede estar generando
el descenso de rentas en algunos
municipios: «Si los metros cuadra-
dos son menos, porque se alqui-
lan pisos mds pequefios, el precio
final también serd menor».

Font, como el resto de expertos,
cree que «la ley no estd mejoran-
do la accesibilidad a un piso, a pe-
sar de que en algunos lugares los

precios puedan estar estabilizan-
dose». La consellera de Territori,
Habitatge i Transici6 Ecologica,
Silvia Paneque, ha indicado «que
los precios se han mantenido préc-
ticamente estables (0,8%) en el
conjunto de los municipios decla-
rados zona de mercado residen-
cial tensionado».

Sacar un piso al mercado es vis-
to por los propietarios como una
heroicidad de la cual cada vez
pueden sacar menos rentabilidad.
Ruana, desde la Cambra de la

Hay propietarios que
anaden el IBIyla
basura al alquiler

para subir los precios

Propietat Urbana, explica que se
originan algunas anomalias: «Es-
te es un ejemplo real que ha su-
cedido en Tortosa, con un piso de
cuatro habitaciones en el centro.
Un propietario tenia alquilado un
piso que en el mercado podria te-
ner una renta de 600 euros pero,
como el inquilino era un familiar,
se lo dejaba por 250, muy bajo.
Ese arrendatario se acabd yendo y;
a la hora de volver a sacar al mer-
cado, como tienes el precio topa-
do, no puedes subirlo y lo tienes
que ofrecer igualmente por 250
euros. Los candidatos, cuando
veian el piso, se preguntaban
dénde estaba la trampa. Con
unos ingresos de 6.000 euros al
mes, pagaban una renta de 250.
Nos encontramos a veces con es-
tas paradojas».

Uno de los indicadores mds
ilustrativos es el de los contratos
hechos, reflejo de la oferta dis-
ponible y de la actividad inmo-
biliaria al respecto. Entre julio y
septiembre de 2025, el &mbito
analizado, se firmaron 2.990
contratos de alquiler, lo que su-
pone un leve repunte respecto al
trimestre anterior (2.854). Pero
es bastante menos que el dato
del primer trimestre de 2024,
antes de la nueva norma, cuan-
do la cifra se alz6 a los 3.531.



