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n un sector energético
que cada vez mds com-
petitivo, las comerciali-
zadoras de electricidad
- y gas requieren solu-
ciones tecnolégicas avanzadas
que optimicen sus operaciones y
mejoren la experiencia del clien-
te. Con origen y sede en Asco,
Nemon trade energy presenta un
software propio con una platafor-
ma integral que aborda estos de-
safios mediante un enfoque mo-
dular, automatizado y personali-
zable.

Ivan Solé (Tarragona, 1977) y
Nadia Contreras (Asc6, 1979) son
«socios en la vida y en los nego-
cios». Se conocieron muy jévenes en
un campus de handbol y jamds se
volvieron a separar. Solé cuenta
con un perfil desarrollador de soft-
ware y Contreras, de ADE. Tras de-
sarrollar buena parte de su carrera
en Barcelona y focalizdndose en el
apartado familiar, decidieron volver
a casa y se establecieron en Ascé.

Ambos tenian claro que querian
ser «sus propios jefes» y montar al
g0 que no estuviese basado en «
tipico modelo de startup». Apro
vechando los conocimientos en el
terreno tech de Solé y empresaria-
les de Contreras, estudiaron las
opciones para montar un negocio
basado en crear un software «realis-
ta» y de nicho: «mi tltimo trabajo
habia sido con Nexus, asi que ya
conocia bastante el sector y tam-
bién a los competidores. Ademds,
es un sector complejo, cuyas inte-
rioridades no conoce a fondo to-
do el mundo... pero nosotros s, asi
que tenfamos una buena posicién
para arrancar un software especi-
fico para las comercializadoras».

A través de un capital de «mtiscu-
lo propio» y mucho trabajo, en
2015 Nemon trade energy consi-
guid el primer cliente de su soft-
ware y fue ganando reputacién,
posiciondndose como una solucién
integral y avanzada para las co-
mercializadoras de electricidad y
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Con sede en Asco, esta consultora especializada del
sector energético es unreferente. Recientemente ha

creado un software integral de facturacion
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gas, facilitando la gestién unifica-
da de todas las dreas operativas y
de comunicacién y ofreciendo he-
rramientas que mejoran la eficien-
cia operativa y aseguran el cum-
plimiento normativo. Su enfoque
modular, automatizado e intero-
perable permite a las energéticas
adaptarse de forma cémoda a los
desafios del mercado.

Una empresa muy ligada siem-
pre al territorio, incluso en el nom-
bre: «<Nemon es una expresiéon
muy tipica del Ebre, que significa
‘vamos’, pero también es una acti-
tud que implica movimiento y ha-
cer cosas». De hecho, hasta 2020
su equipo sélo se nutria de profesio-
nales de la provincia, «pero la pan-
demia nos hizo ver que daba igual
el lugar desde donde trabajéba-
mos; ahora somos de todo el mun-
do y full remot», sonrie Solé. Un
equipo que actualmente lo confor-
man 34 personas, entre ellas 14
developers para adaptarse rdpida-
mente a los cambios de producto,
como sucedi6 el pasado 28A con
el apagén nacional. «<Hay alguna
cosa pilotada, pero nuestro dia a
dia esta ligado a la legislacién y te-
Nemos que Ser reactivos».

El crecimiento no se queda s6lo
ahi: el pasado afio crearon Nemon
Invocash, una derivada de la em-
presa matriz, con un software ex-
clusivo e integral de facturacién
energética, para que los negocios
se adapten a la nueva Ley Anti-
fraude, incluyendo Veri*Factu, en
la que ya en la que ya trabajan 4
personas y que arrancé gracias a
los Fondos de Transicién Nuclear.

«No somos lideres del mercado,
pero estamos muy bien posiciona-
dos estando ubicados en una loca-
lidad que no es un gran polo de
poblacién», sostiene Solé. Sin ir
mads lejos, son «los segundos o ter-
ceros del mercado por volumen de
facturacién» y trabajan con 120
comercializadoras — nacionales y
alguna portuguesa — de las 800 to-
tales que existen. Nemon cerrd el
2024 con una facturacién de 2,6
millones de euros y esperan termi-
nar el 2025 con 2,9 millones.



