ECONOMIA Productes agroalimentaris com I'aviram, els citrics o I’arros en poden sortir perjudicats del pacte

L’acord entre la Unié Europea i Mercosur
obri incerteses al sector primari ebrenc

Terres de'Ebre Dani Camacho

L'acord de la Unié Europea amb
Mercosur ha provocat el malestar de
la pagesia catalana, que s'ha bolcat
en els talls de carretera durant cinc
dies, mentre que el Govern espanyol
I'ha defensat. Perd, com pot repercu-
tir la reduccié de barreres comercials
amb quatre paisos de I'América Llati-
na a determinats productes ebrencs?
La investigadora del departament
d’Economia de la URV, Victoria Solde-
vila, explica que depén del sector:
“Depén de si som més o menys
competitius que ells”.

Un dels exemples clars és I'aviram.
El Brasil és el primer exportador mun-
dial de carn de pollastre i, per tant,
sera una gran competéncia per al
producte ebrenc. Tot i aixd, la investi-
gadora Soldevila explica que existixen
contingents, és a dir, que podran en-
trar un determinat nombre de tones
sense pagar aranzels. En el cas de
I'aviram sera de 180.000 tones.

Pel que fa als citrics, la preocupacio
es troba en el suc de taronja, ja que el
Brasil també és el primer productor i
exportador. En estos moments té uns
aranzelsd’entreel 12 %iel 18 %ien
un termini d'uns set anys passara a
ser zero. “El suc de taronja és una
forma de valoritzar taronges que no
entren per calibres al comerg i aqui
existix una certa preocupacié per-
qué hi haura un competidor molt
fort”, detalla Soldevila.

Altres aliments que es produixen
a I'Ebre i que es poden veure afec-
tats son la fruita seca, la mel o la
pesca. Pel que fa al porci, no esta
clar com podria afectar, ja que Cata-
lunya és un gran exportador, pero
també ho és el Brasil. Tot i aix0, s'ha
fixat un contingent d’entrada a la UE
de 25.000 tones.

EL CAS DE LARROS Un dels altres
sectors ebrencs al qual li pot jugar en
contra I'acord amb el Mercosur és |'a-
rros. Unié de Pagesos alerta que les
diferéncies en les condicions de pro-
duccio i en els costos fan molt dificil
competir amb un producte importat
que arriba al mercat a un preu molt
inferior. “Els productes que venen de
fora no és que siguen dolents, és
que aqui a Europa som meés restric-
tius”, explica el responsable del sec-
tor de I'arros d'Unié de Pagesos, Joan
Antoni Vidal.

L'arros que es cultiva al delta de I'E-
bre esta sotmés a normatives euro-
pees restrictives pel que fa a I'iis de
productes fitosanitaris, a la gestio am-
biental i a la petjada de carboni. Estes
exigéncies, que contribuixen a una
major qualitat del producte, els page-
sos denuncien que encarixen els cos-
tos de produccio. “Tenim uns estan-
dards de qualitat més alts, per tant
produim menys de més qualitat”, re-
lata Vidal. En canvi, asseguren que en
altres paisos productors se permet
I'Gs de substancies i practiques que a

Muntanyes d’arros en un sequer del delta de I'Ebre. / ARXIU

Europa estan prohibides, fet que aba-
ratix el preu final de I'arros importat.

Un altre dels punts critics és I'eti-
quetatge. Els arrossaires consideren
que la informacié sobre I'origen del
producte no sempre és clara, cosa
que dificulta que el consumidor puga
identificar amb certesa I'arros produit
al delta de I'Ebre. Davant d’este esce-
nari, els productors reclamen mesu-
res de compensacio i politiques que
garantisquen la sobirania alimentaria
i la continuitat del sector primari.

“Hi ha sectors que poden guan-
yar, pero és relatiu”, aclarix Soldevila.

Segons la investigadora, un dels pro-
ductes que se’'n podria beneficiar és
I'oli d’oliva. Tot i que els paisos del
Mercosur no en so6n uns grans consu-
midors, si que estan entrant al mer-
cat i per aixo “hi ha expectatives que
les exportaci S-Els

aranzels se troben actualmental 9 %.
Tot i aixo, I'Argentina també és pro-
ductora d'oli d’oliva i, per tant, a partir
d'ara podra entrar al mercat europeu.
Un altre producte ebrenc que se’n
pot beneficiar de I'acord és el vi. “Te-
nia uns aranzels molt elevats que
podien arribar fins al 35 % i ara es

permetra exportar vins, sobretot
els de més qualitat, amb DO”. Mal-
grat aixo, I'acord també és reciproc i
els vins del Mercosur també es po-
dran comercialitzar a Europa sense
aranzels.

COMPETENCIA DESLLEIAL Els
pagesos han denunciat que I'acord
significa una competéncia deslleial.
“Tenim models de produccio dife-
rents, els pagesos d’aqui han de
seguir una série de normatives es-
trictes i alla cada pais té les seues
regulacions i son més laxes”, expli-
ca la investigadora de la URV. Per
tant, els productors europeus i tam-
bé els ebrencs han de competir con-
tra uns preus més baixos, ja que els
llatinoamericans no tenen tantes
obligacions.

A banda del sector agroalimentari,
Europa es veura beneficiada d'este
acord gracies a la liberalitzacié del
comerc en sectors industrials com
els automobils o la maquinaria, que
fins ara “entraven amb uns aranzels
elevats als paisos del Mercosur”.
Pero Europa, amb este pacte, també
pretén reforcar les relacions econo-
miques amb estos paisos, ja que, an-
teriorment, els 27 eren els primers
socis comercials del Mercosur, i en
I'actualitat el primer lloc I'ocupa la Xi-
na. El pacte ja té llum verda del Con-
sell de la Uni6 Europea, pero fara fal-
ta una Ultima votacié al Parlament
Europeu. g



