L’associacio d’usuaris Guifi.net Terres de 'Ebre
impulsa la fibra optica a preus populars (15 €/mes)

L'associacio d'usuaris Guifi.net Terres de 'Ebre pot convertir-se en un
dels atractius tecnologics d'Expoebre, si es té en compte el que un
dels seus representants avanga en aquest reportatge. | és que aquesta
entitat estd impulsant que la fibra optica puga estendre’s (inicialment
per Tortosa i Roquetes), a preus populars i pel sistema Wi-Fi, a través
d'una xarxa propia que es defineix com a “lliure, oberta i neutral”, a la
qual nomes |i fan falta més adhesions per créixer en cobertura “com
una taca d'oli” amb antenes molt menudes als terrats.

Una associacié d'usuaris de nova crea-
ci6, Guifinet Terres de I'Ebre, es perfila
com un dels grans atractius d’Expoebre,
si tenim en compte que s’ha marcat
com un dels objectius popularitzar ['is
de les noves tecnologies i convertir-se
en una seriosa alternativa als gran ope-
radors privats, i a un preu molt millor.
Tant és aixi que en un termini de temps

curt (“en dos mesos. 0 com a ma-
xim a Poctubre”), volen tindre a dis-

posicid dels usuaris una xarxa propia
que per definicio és i sera “lliure,
oberta i neutral”;amb la gran novetat
que permetra gaudir de velocitat i ample
de banda propi de la fibra optica, “a un
cost que pot situar-se al voltant
dels 15 euros al mes, la meitat del
que costa ara un ADSL, i amb ve-
locitat simétrica i fins a 30 me-
gues”, explicava ['enginyer en teleco-
municacions Oscar Alavedra, un dels
promotors d’aquest projecte.

Cal destacar que una de les grans singu-
laritats de la Xarxa Guifi (que s'anome-
na aixi perque el projecte va iniciar-se en
un poble osonec anomenat Gurb), és
que la fibra optica arribari a les cases
per mitja d'unes senzilles antenes que
s'enganxen a les antenes de televisio, i
que transmeten el senyal via Wi-Fi. De
tot plegat n'hem parlat amb Oscar Ala-
vedra.

Pregunta: Per contextualitzar el tema:
d'on arranca el que ara presenten?

Resposta: Primer caldria parlar de ['as-
sociacio d'usuaris Guifinet,nascuda ja fa
anys a Gurb (Osona), i que actualment
té més de 16.000 nodes o usuaris. Van
naixer per solucionar els problemes
d'accés a 'ample de banda, consequién-
cia de la inexistencia d’aquest servei en
zones rurals. Guifi ja d’entrada arrancava
amb vocaci6 de ser una xarxa “lliure,
oberta i neutral”. Després es va re-
convertir en la Fundacié Guifi, entitat ju-
ridica que vetla per complir els objectius
fundacionals. | per donar el salt a les Te-
rres de 'Ebre caldria citar també el pro-
fessor de P'Institut de I'Ebre Sergi Tur,
que va participar activament en els ori-
gens de Guifi i que també ha sigut un
dels impulsors principals de la xarxa

Guifi a les Terres de 'Ebre. Amb tot, avui
dia la fitxa técnica és la seglient:a les TE
es registren 27| nodes operatius (154 al
Baix Ebre, 48 al Montsia, i 69 a la Terra
Alta); mentre que ara mateix se n'estan
gestionant 214 (144 al Baix Ebre, 48 al
Montsia, 17 a laTerraAlta, 3 a la Ribera
d'Ebre).

P: Quin paper hi juga 'Institut de 'Ebre?
R: Llnstitut de 'Ebre ha sigut clau en el
que s’anomena projecte OpenFPnet,
que és un reforg, una ampliacié..., com
una segona fase del projecte de xarxa
Guifi. U'lnstitut de I'Ebre ha coordinat un
projecte que ha subvencionat el ministe-
ri de Cultura i Fons socials europeus, i
permet connectar entre si les xarxes de
quatre instituts de les Terres de IEbre i

“Als ajuntaments
els oferim acords
de cobertura.
No busquem
subvencions”

dos del Maestrat, i al mateix temps con-
nectar-les a la xarxa Guifinet. Els deu
organismes publics i privats que en for-
men son: l'Institut de 'Ebre a Tortosa, el
del Montsia d’Amposta, el de Deltebre,
el dels Alfacs, i les instituts Leopoldo
Querol de Vinaros i Joan Coromines de
Benicarlo, Comunitat de Regants de I'Es-
querra, Fundacié Guifinet,empresa Mo-
saic i empresa Ebrecom.

P: Entenc que parlem de preus molt
més economics que els que ofereix el
mercat, o fins i tot de serveis gratuits!
R: Crear xarxa és com fer carreteres, i
la nostra no és de peatge. Pero tampoc
és pot parlar de gratuitat, perqué tot té
un preu. Per exemple, la quota que pa-
guen els socis de I'associacio és rever-
teix a cobrir els costos de tindre una
connexié amb un gran ample de banda i

manteniment de la xarxa. A més, cal tin-
dre en compte que el nostre és un mo-
del distribuit, o siga, que a mesura que
s'hi afegeix més gent, creix com una taca
d'oli.

P: Quins serveis poden oferir? | a quins
preus!

R: Podem interconnectar seus a tots ni-
vells, | els preus sén molt menors. Per
exemple, perqué la infraestructura és
minima, ja que funcionem per Wi-Fi i no
per canalitzacions terrestres, tot i que

també podem donar aquest servei,si cal. .

| un altre servei interessant seria per
exemple un hostatge (hosting) a Tortosa,
un gran servidor per a pagines web.Tot
el que siga interconnectar dos punts que
formen part de la nostra xarxa.

P: Com els afecta la regulacié de I'admi-
nistracio en aquest sector?

R:Tot aixd és possible perque l'origina-
ria la xarxa Guifi esta gestionada per una
fundacié, que és l'entitat juridica que ga-
ranteix que aquesta xarxa siga com és.A
més, la Fundacié Guifi és una operadora
inscrita a la CMT (Comissio del Mercat
de Telecomunicacions), ara amb seu a
Barcelona i, per tant,amb el mateix rang
que Vodafone, Movistar o Orange. El que
passa és que la Fundacié Guifi ha desple-
gati esta desplegant una xarxa propia en
condicions de llibertat i neutralitat,
oberta a tothom. Es com una xarxa pa-
ral-lela que té com més possibilitats mi-
llor en la mesura que els mateixos usua-
ris volen apostar-hi.

P: Per qué han triat Expoebre pera pre-
sentar-se!

R: Perqueé es tracta d'un dels esdeveni-
ments importants del territori i creiem
que és una oportunitat tnica per fer di-

fusio dels projectes que s'estan desen-
volupant relacionats amb Guifi.net.
Creiem que encara hi ha molta gent de
les TE que encara no coneix Guifinet i
que segurament els interessara aquest
tema.

P: Amb quin calendari treballen, si més
no el més imminent que tenen entre
mans, com ara el projecte OpenFPnet?
R: El projecte va ser aprovat i subven-
cionat |a tardor del 201 I (al novembre) i
ha de quedar enllestit a 'octubre d'en-
guany. De fet, no parem de treballar i
aquest cap de setmana muntavem un su-
pernode aAmposta. La seu estard aTor-
tosa i ara estem creant la xarxa, els tron-
cals, les interconnexions entre les ciu-
tats.

P: Només hi connectaran els instituts o
també usuaris institucionals com els
ajuntaments o particulars?

R: El projecte OpenFPnet se centra en
els instituts perqué obviament son els
promotors d'aquest projecte, pero el fet
que siga una xarxa oberta permet que
es puga estendre a altres, tant si s6n pu-
bliques com privades. Senzillament, cal
establir convenis, acords entre les dos
parts.| certament,ja que ens ho pregun-
ta, estem interessats a establir-ne com
més millor, i encara més amb els ajunta-
ments com a referents publics, perque
aixi creixen les possibilitats de cobrir el
nucli urba o tot el municipi,

Li posaré un exemple: estem reunint-
nos amb I'Ajuntament de Roquetes per
oferir els nostres serveis i, si ells ens ofe-
reixen ubicacions per poder estendre la
nostra xarxa, podrem cobrir tot el mu-
nicipi. Cal dir, pel que fa als ajuntaments
del projecte OpenFPnet, que estan in-

“A 'octubre
acaba el projecte
OpenFPnet.
Unim sis ciutats
en xarxa Guifi”

formats de tot. | confiem que ens oferis-
quen més ubicacions, per poder oferir la
xarxa al conjunt de cada ciutat o munici-
pi a partir de la iniciativa de linstitut.

P: Em confirma que poden oferir també
via antenes Wi-Fi un servei semblant al
de la fibra optica, tema que he vist a les
seues webs que estaven investigant de
feia temps?

R: B¢, d'entrada deixe'm que subratlle
un altre dels objectius de la nostra pre-
séncia a Expoebre. | aixo és que presen-
tem lassociacié Guifi.net Terres de I'E-
bre amb I'objectiu de posar les coses en
ordre. Inicialment, volem enfocar la nos-
tra tasca a particulars, associacions i en-
titats. La idea és que el torn de les em-
preses siga més endavant. Ara seria bo
que la gent s'afegis a la xarxa de les Te-
rres de I'Ebre. Que hi entre a formar
part per tindre accés a la xarxa i més
endavant, a una série de serveis a preus
molt reduiits, siga 'accés a Internet o te-
lefonia de baix cost. Perd més endavant.
P: No em negara que poder oferir fibra
Optica amb la xarxa Guifi i amb el siste-
ma Wi-Fi acaba actuant de reclam?



