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Nemon: el software
definitivo para el
sector energetico

La empresa se encarga de desarrollar
herramientas que uniffcan la gestion de
actividad de comercializadoras eléctricas

ROSER REGOLF CAZORLA
ASCO

n medio del estado de alar-
ma, los negocios adaptados
ra el teletrabajo siguen
al pie del cafidn para intentar se-
guir con sus servicios. Algunos
incluso intentan aportar su grani-
to de arena y hacer mas llevadera
la situacién, como es el caso de la
empresa asconense Nemon, una
pequeia compaiia de desarrollo
y gestion de software especializa-
da en el sector energético, que ha
desarrollado una aplicacion web
que nos permite controlar los -
multos en los supermercados.

Al timén de la iniciativa, y tam-
bién de la empresa, se encuen-
tran Nadia Contreras e Ivan Solé,
quienes explicaban que «la idea
surgid los primeros dias de confi-
namiento, cuando salié por tele-
visidn gente muy preocupada por
algo tan esencial como ir a com-
prar», Des de Nemon ya habian
desarrollado una herramienta si-
milar para el sector energético, lo
que permitia que las comerciali-
zadoras conocieran como afecta-
ria ¢l confinamiento al sector
eléctrico, asi que se pusieron ma-
nos a la obra. «Estamos en un
momento de incertezas y queria-
mos ayudar a mitigar la situacitn
des de nuestros recursoss, expli-
caba Solé.

A través de covidl9out.com,
todo el mundo puede marcar el
supermercado y el momento en
el que ird a comprar. Solo asi, con
la contribucidn de todos, el apli-

cativo podra disponer de datos
concretos sobre la acumulacién
de personas en las diferentes
franjas horarias y ayudar en la
prevencion del contagio.

A pesar de la situacion, en Ne-
mon siguen teletrabajando para
sacar adelante el negocio, Segin
uno de los propietarios, «dejando
de lado que no nos podemos reu-
nir en persona ni estar en la mis-
ma oficina, lo que siempre agiliza
la comunicacién, podemos seguir
trabajando con normalidad, ya
que todo nuestro software estd
en la nube». Y es que Nemon es
una herramienta que unifica en
un solo software la gestidn de ac-
tividad de las empresas, cubrien-
do todos los procesos que una
comercializadora de energia ne-
cesita abarcar en su cadena de
valor. Y con su producto consi-
guen que el cliente gestione toda
su actividad de forma mds efi-
ciente, rdpida, segura y controla-
da.

«A parte de las grandes empre-
sas, hay mas de 400 compaiiias
espanolas que operan en el sector
eléctrico vy todas ellas tienen ne-
cesidades de gestidn como hacer
la portabilidad, gestionar los con-
tratos, comprar energia, factu-
rar... toda una serie de mecanis-
mos que nuestras herramientas
pueden ayudar a gestionarlos,
declaraba Solé. En estos momen-
tos, Nemon estd formada por un
equipo multidisciplinar de 15
personas ubicadas en el vivero de
empresas de Ascd. Des de alli tra-
bajan con unos ochenta clientes

Ivan Solé y Nadia Contreras, los creadores de la empresa asconense Nemon. =010 ceoins

Un mercado conuna
fuerte representacion
de empresas catalanas
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® La competencia Uno de los
principales competidores de
Nemon es también catalan. Y a
pesar que también hay em-
presas especializadas en su
sector en Madrid y Zaragoza,
una parte relevante de su
competencia es catalana.

@ Miltiples servicios
Ademas de gestionar y actuali-

zar las bases de datos de las
empresas que gestionan, en
Nemon incluyen funciones de
Benchmarking sectorial y
geografico para analizar la
competencia, scripls para
procesos de contratacién
online, una extranet, procesos
de captacion de medidas,
prevision energética, factura-
cion, entre otros senvicios,
todos ellos creados o adapta-
dos a medida segun las
necesidades de la empresao
cliente.

® Gestion del autoconsumo
Memon as la Gnica herramienta
que permite una gestion dual
de suministros de eleciricidad y
gas. y que ademas incorpora
también la gestion de autocon-
sumo eléctrico gracias a
Nemon Trade Energy, lo que
permite 3 las empresas ser mas
eficientes y reducir su consumo
de electricidad.

de todos los tamafios, des de pe-
quefias empresas a otras que co-
tizan en el IBEX-35, todas distri-
buidas por Espafia y Portugal.

Des de que nacieron en 2013,
cuando el equipo solo lo forma-
ban Contreras y Solé, afirman
que han crecido de forma progre-
siva y lineal. Y a pesar de que
ahora estd todo en pausa, las ex-
pectativas para este afio eran de
seguir creciendo por encima del
10% respecto al aiio pasado. «Es-
tar ubicados en una zona rural
nos dificulta encontrar perfiles
determinados, pero los beneficios
de vivir en un pueblo como este,
dénde los nifios pueden correr
por la calle, no tienen precion,
sentenciaba el propietario, quién
afnadia que para poder compen-
sar esta dificultad, uno de los
Provectos queé Lienen entre manos
es abrir una oficina més cerca de
la capital.

Siempre con la mirada puesta
en el futuro, en Nemon trabajan
des de la constancia y la ambi-
cidn, pues dicen que «si crecemos
en el mercado espanol, tenemos
la intencién de situarnos como
lideres del sectors, Un posiciona-
miento que, a su vez, les permiti-
ria también crecer en un mercado
como el de la Unidén Europea.



