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En los ultimos cuatro afios se ha
generado un ecosistema de pe-
quenas operadoras locales (algu-
nas de ellas han empezado a ga-
nar tamafio) que han asumido los
costes del despliegue de esta ild-
ma milla". En el caso de la demar-
cacién de Tarragona, hasta 25
operadores (la mayoria de ellos
de pequefia dimension) uso
de la red piblica de fibra dptica
de la Generalitat de Catalunya
para ofrecer servicios finalistas
con despliegues propios o com-
partidos de "iltima milla’.

Lo cuenta Guillermo Canal, di-
rector gerente de la Federacid Ca-
talana d'Empreses de Telecomuni-
cacions (Feceminte), una asocia-
cidn empresarial que agrupa a
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instaladores, operadores, ingenie-
rias y mayoristas de telecomuni-
caciones. «Actualmente -explica-
habrd entre 150 y 160 operadores
de fibra dptica con red propia en
Catalunya, a los que hay que afia-
dir entre 40 y 50 mds que operan
sin red propias.

Canal establece tres categorias
entre estos operadores. La prime-
ra la componen las grandes em-
presas (Movistar, Vodafone, Oran-
ge...), con redes propias muy ex-
tensas. La segunda estd formada
por operadores de tamafio medio,
con redes propias territoriales y
que pueden contar con canaliza-
ciones compartidas con otros. El
tercer grupo es el de las pequefias
empresas que prestan servicios en
determinadas dreas territoriales
muy acotadas y locales, abarcan-
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do por ejemplo solo una comarca
0 un municipio,

Operadores hiperlocales
Es este dltimo perfil de operado-
res hiperlocales el que, «desde
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hace cuatro o cinco afios como
mucho, y con fuerza desde hace
tres, empieza a adquirir impor-
tancia», explica Guillermo Canal,
a la vista de que «el servicio que
se prestaba en determinadas zo-
nas era insuficiente y la capacidad
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de datos que necesitaban tanto
empresas como particulares no
llegabas.

La gran herramienta para el
despegue de este ecosistema de
pequeiios operadores ha sido, se-
guin este profesional, el desplie-
gue de esta red de fibra dptica
pblica impulsada por la Genera-
litat de Catalunya. «<Empezaron
fundamentalmente en entornos
rurales -explica Canal-, pero aho-
ra estdn empezando a hacerle la
competencia a grandes operado-
res, intentando que los costes se-
an similares a los de un operador
grande, pero jugando la carta de
la proximidads.

Cerrar la brecha digital que to-
davia persiste entre dreas urbanas
y dreas rurales es uno de los obje-
tivos de este proyecto impulsado

Mode de capital
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por el Govern, que desde la inicia-
tiva ptiblica pretende dar respues-
ta a una demanda que el mercado
de las telecomunicaciones habia
dejado histdricamente en segun-
do plano, dado que invertir en
una infraestructura propia de ki-
lémetros de fibra Gptica para dar
servicio a unos pocos clientes no
era una operacién rentable para
las grandes operadoras tradicio-
nales.

«Hay espacios vy territorios -re-
conoce Guillermo Canal, de Fece-
minte- donde no hay operadores
locales, y aqui es donde entran en
juego las inversiones de la Gene-
ralitat, que pretenden que estas
ZOMAS OSCUTas tengan una oportu-
nidads.
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