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LENTREVISTA

.lordl M “'-0, viticultor, guardonat amb el millor vi d'Espanya de menys de 10 euros

“A la Terra Alta li falten
cinquanta cellers mes”

CORBERA D’EBRE Andreu Prunera

Pregunta: Vendre botelles de

vi a menys de deu euros no es
considera un demeérit en un mén
tan selecte com el de la viticultu-

- ra?

Resposta: El mdn del vi sempre
és molt subjectiu. Per tant, hi
haura gent a qui li semblara que

un vi de sis euros'no pot ser bo,

mentre que altra gent s que el
sabra apreciar. Perd crec que es
pot oferir una bona qualitat a un
bon preu. Es evident que un ce-
ller amb les instal-lacions, el mi-
llor raim, els millors técnics, fara
el millor producte. Ara, crec que
molts cops el mérit en un negoci

- esta a fer un bon producte amb

els mitjans de queé disposes. Siala
gent li agrada el teu vi, el consu-
mira, i més si esta bé de preu; si
no li agrada, no el compraran val-

ga el que valga.
P: La DO Terra Alta ha experi-

mentat un creixement important
en els dltims anys. Quines creu
que han de ser les directrius a
partir d'ara?

R: Els cellers saben que el gran

mercat esta fora. Sensé anar més
lluny, al meu celler s’exporta el 92
% del producte. Treballo a la coo-
perativa vinicola del Priorat pro-
mocionant els vins a 22 paisos di-
ferents. Esta clar que el mercat
demana bons productes i els ce-
llers de la Terra Alta poden tindre
en |'exportacié una gran oportu-
nitat de creixement. La gent de
fora no té el vici de dir... vi de la
Terra Alta, vols dir que sera bo?

P: Vol dir existeix un prejudici
amb el vi de la Terra Alta?

R: Si, si. M’he trobat d‘anar a
diferents establiments d‘arreu de
Catalunya i parlar de vins de la
Terra Alta i que et responguen:
per aguest preu tinc un rioja. | ai-
x0 només pot voler dir dos coses:
o que el vi de la Rioja és més bo,
cosa que asseguren sense tastar el

- de la Terra Alta abans, o que un vi

que no és Rioja ha de ser més ba-
rat. La Rioja fa uns vins excel-lents
perd no tenen per queé ser millors
ni pitjors que els d’aqui.

P: Llavors s’ha de promocionar
la marca Terra Alta.

R: Has de pensar que a la Rioja
fa 150 anys que fan marca i la

El celler Jordi Mixd, de Corbera d'Ebre, ofereix els seus vins per menys de deu euros la botella.

nacié als mercats internacionals
no existeix, molts cops t’englo-
ben dins de vins espanyols o fins i
tot europeus, amb el diferents
que sén els de Franca, Alemanya,
Italia i Espanya! Pero aixo fa que
en els mercats estrangers com-
pren el producte que els hi agra-
da, que més elssconveng, mar-
ques a banda*Tot i aixd, s'ha de
dir que en els darrers anys s'ha
vist un canvi de tendéncia i a Ca-
talunya ha augmentat el consum
de vins produits al pais. | dos de
les denominacions d’origen que
han destacat, I'Emporda i la Terra
Alta. Crec que s’esta fent una
gran faena.

P: Perd encara hi ha molt de
cami per endavant, esta clar.

R: Cert. Pero el vi del Priorat té

un gran reconeixement interna- .

cional i I'any 1995 només hi havia
15 cellers en tota la comarca.
Avui n’hi ha 99! Es va fer una
aposta al seu moment i s'hi han
dedicat molts esforcos. Aixo ha
comportat inversions, cellers en

El celler Jordi Miré ha estat guardonat amb el millor vi
d’Espanya segons la guia MiVino-vinum, pel seu blanc jove,
elaborat amb garnatxa blanca. Miré treballa en la promocié
dels vins de la cooperativa vinicola del Priorat (Gratallops)
en 22 paisos d’arreu del mén. El 1999 va obrir el seu celler.
Ofereix vi de primera qualitat sempre a un preu que no arri-
ba als deu euros. En la seua carrera com a viticultor diu que
ha sigut fonamental la col-laboracié dels seus amics engin-
yers, com el Sisco i enolegs com I'lgnasi. “Amb bons amics
es poden fer grans coses”, diu. '

principals linies de treball per al
creixement de la comarca.

R: Penso que també és fona-
mental. | sé que es treballa molt
des dels cellers, restauradors,
Consell Comarcal i altres adminis-
tracions. Pot ser una gran oportu-
nitat. Tinc preparat el meu celler
per fer-lo visitable, perd ara per
ara no m’és possible perqué viat-
jo molt i no tinc temps. Cal pen-

Terra Alta creguem en les nostres
possibilitats, es fa un producte de
primera categoria”que no ha
d’envejar a cap altre. Ara hi ha 49
cellers a la comarca, perd crec
que en falten 50 més! Fins i tot
podriem superar la centena, te-
nim més vinya que al Priorat! | no
serien competéncia, els productes
sempre seran diferents i el mon és
molt gran. Hi ha mercat per a
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