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Recull de premsa local i comarcal

ALBERT ARZUA Y HEGOI ARZUA s COFUNDADORES DE LA TIENDA ONLINE ‘EL REBOST’ DE RASQUERA

‘Rasquerano ciberexistia’

VICKY MAIGH

¢Qué relacion tienen con
Rasquera?
A:-No somos oficialmente de
~Rasquera. Los dos siempre he-
mos vivido en Barcelona, pero
hemos mantenido un lazo muy
fuerte con el pueblo desde pe-
quefios. Nuestra familia por
parte de madre es rasquerana,
-y desde que nacimos hemos ve-
nido adisfrutarlos fines de se-
manay los veranos aquicon
nuestros amigos. Aquivive
nuestra abuela yno podemos
faltar cuando nos preparalos
macatrones.

¢Como surgelaidea de crear
estatienda online?
H:-Navegando por internet vi-
mos que la palabra «Rasquera»
casiniaparecia. Ningin nego-
cio del pueblo, salvo alguno,
hacfaactode presenciaen la
red. El pueblo no «ciberexis-
tfa», ynopodfa ser. Ademds,
““desde que vamos al pueblo,
gente de Barcelona nos pedia
que les trajéramos aceite y pas-
tissets. El coche de nuestros
padres siempre venia cargado.
Alagente le gustaba, valoraba
*a calidady repetian. Existia
unademanda. Concluimos que
los que mds necesitaba Rasque-
raeraunatienda onlinepara
cubrir ambos problemas.

¢Qué productos ofrecen?
A:-Ofrecemos aceite, queso, vi-
no, vermut, pastissets, carqui-
flolis, cajitas de almendra,
mantecados. Todos ellos arte-
sanales yalgunos de ellos eco-
légicos. Proximamente afiadi-

remos embutidos delazona,
jabones naturales, miel, ca-
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Laventajaes que todos
los proveedores de
‘ElRebost’ sondela
misma localidady eso
nos permite reducir
costesenlos envios
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bassoshechos amanoyhasta
pegatinasylienzos de un artis-
ta de nuestro pueblo.

¢Esunabuena manera de que
los pequefios'comercios del
pueblo sorteen la crisis?
H:-Si. Hoy endfa el e-commer-
ceestdenauge,ytodos saben
quees esencial estarenlared
para mejorar sunegocio. La
ventaja de «El Rebost» es que
todos sus proveedores son de
lamisma localidad y eso nos
permite reducir costes enlos
envios. Ademds sialguien quie-
reun pastisset puede descubrir

Los dos hermanos fundadores del Rebost, uno en Rasqueray otro en lared. FoT0: JOANREVILLAS

otros productos como el aceite
o el queso, de tal manera que

* entre todos se hacen publici-

dad a simimos.

¢Han tenido peticiones dele-

jos?

A:-Tenemos pedidos del Pais
Vasco. Nuestro préximo obje-
tivo en junio es abrir fronteras
con Europa.

¢Cémo se promocionan?
H:-Sélohemosidoalaferiade
Rasquera, y aunque fue un éxi-
to, sabemos que no es el cami-
no aseguir. La promociényla

campafia de marqueting hay
que hacerlaatravés de lared.

¢Hay otras iniciativas simila-
res?

A:-Sique haytiendas online
que agrupan algin que otro
producto de diferentes pue-
blos de la comarca, perono co-
nocemos anadie que haya sido
capazde juntar a todo un pue-
blo enuna misma tienda online
yofrezcaun servicio gratuito
de integracién y mantenimien-
toenlaweb. Cualquier persona
delpueblo puede vendera tra-
vésde ‘El Rebost’ de Rasquera.
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