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TARRAGONA Pescaporta

mostrador en la pes-

caderia. Al detalle,
personalizado, con la cantidad
exacta y el tipo de corte y prepara-
cién que indicamos, envasado al
vacio con las cantidades justas que
utilizaremos en cada plato, fresco
y directo de lonjas locales en
LAmetlla de Mar y Sant Carles de
la Rapita.

Pescaporta, empresa familiar
fundada en Vinebre (Ribera
d’Ebre) en el afio 1987 y dedicada
hasta ahora a la distribucién de
pescado y productos alimentarios
congelados para profesionales,
acaba de poner en marcha una
tienda online dirigida a particula-
res en la que propone acercar la
esencia de la pescaderia de proxi-
midad a los compradores de co-
mercio electrdnico.

Con dos generaciones hoy al
frente del negocio (los hermanos
M. Carme Porta y Toni Porta, junto
a sus sobrinos Eduard Porta y Joan
Porta), asegura M. Carme Porta
que el producto que venden a tra-
vés de su canal online «siempre es
de la tarde anterior». Es decir, mé-
xima frescura, con menos de 24
horas desde su compra en la lonja
de pescado y su entrega en el do-
micilio.

Se trata de una logistica en la
que acumulan décadas de expe-
riencia, desde que el pionero en
este negocio, Eduard Porta (her-
mano de M. Carme y Toni, hoy
fallecido), empez6 en el afio 1984
a repartir pescado a las pescade-
rias locales en su Renault 4L, des-
de la lonja de Sant Carles de la
Rapita.

Tres afios mds tarde se unia a él
su hermano Toni, con la fundacién
de Pescaporta, a la que se incorpo-
r6 cuatro afios después, ya en
1991, M. Carme Porta. Desde en-

1 omo si se lo pidiése-
mos a la persona que
atiende detrds del
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Pescaderia al detalle
y a domicilio

Esta empresa de Vinebre dedicada a la distribucion de
pescado y congelados para profesionales pone en
marcha un e-commerce de venta directa a particulares
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Recepcién de
pescado en la
sedede
Pescaporta en
Vinebre.
Abajo, desde
laizquierda,
Eduard, Joan,
Toniy M.
Carme Porta.
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LA PROPUESTA
«PERSONALIZAMOS
CADA PEDIDO,
PORQUE NO HAY
NINGUNA FAMILIA

IGUAL»

tonces, y con la incorporacién pos-
terior de una nueva generacién
(junto a Eduard y Joan trabaja
también su primo Eloi, hijo de To-
ni), Pescaporta no ha dejado de
crecer.

Con 18 trabajadores en plantilla
y una nave de 1.500 metros cua-
drados en Vinebre, el afio pasado
comercializaron 140.000 kilos de
pescado fresco y 220.000 kilos de
pescado congelado, 120.000 kilos
de verduras, carne y precocinados
congelados, ademds de helados,
pan y bolleria congelada, con una
facturacién total de 3,3 millones
de euros. Unas cifras que este afio
podrian caer entre un 15% y un
20% a causa de la Covid-19.

La caida de la actividad fue el
impulso definitivo para un proyec-
to de comercio online orientado a
particulares «que ya nos rondaba
por la cabeza desde hace tres o
cuatro afios», explica M. Carme
Porta. «Veias los precios -relata-
que se hacfan pagar para consumir
un producto bueno de pescado y
marisco en Barcelona, y sabias que
habia una oportunidad».

«Con el par6n del confinamiento
-prosigue-, vimos que era el mo-
mento. La gente nos llamaba por si
vendiamos pescado online». Y de-
cidieron dar el paso, centrados en
el pescado fresco. Tras un periodo
de pruebas con clientes en Barce-
lona, Constanti y Reus, ahora salen
al mercado con producto fresco de
TAmetlla de Mar, Sant Carles de la
Rapita, Galicia y Mercabarna, «a
domicilio en toda Catalunya y con
entrega en menos de 24 horas des-
de la recepcién del pedido».

Los portes son gratuitos a partir
de pedidos de 70 euros, y de 30
euros en un radio de 50 kilémetros
desde Vinebre. Todo al vacio, si
hace falta envasado por unidades,
listo para congelar y consumir a
medida de las necesidades. Es la
propuesta de valor que plantea M.
Carme Porta: «Personalizamos ca-
da pedido, porque no hay ninguna
familia igual».
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