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Recull de premsa local i comarcal

L’start-up tortosina Captio s’alia amb Certi
1 es prepara per a fer créixer el negoci

L’empresa, fundada al 2012, és un dels proveidors liders a Europa en serveis de gestié de despeses corporatives a través del mobil. Certify, que podria
haver pagat 25 milions d’euros per a I'adquisicié de Captio amb la intencié d’obrir mercat fora dels Estats Units, es prepara per a expandir el negoci.

Tortosa L. Bertomeu

L'empresa tortosina Captio ha
anunciat esta setmana la seua inte-
graci6 a Certify, el proveidor més gran
independent de programari per a la
gestio de despeses corporatives.
Amb esta adquisicio I'empresa ameri-
cana obre mercat a Europa, especial-
ment a Espanya, Franga, Italia i Portu-
gal, on Captio és 'empresa lider en
serveis de gestio de despeses de les
empreses. Els fundadors de Captio
han valorat molt positivament la seua
integracio a Certify, una “alianga” que
els permetra seguir creixent “sense
deixar de ser nosaltres”.

Captio, fundada el 2012 per Joel
Vicient, Dan Moser, Joaquim Segura i
Lluis Claramonte, compta actualment
amb una seixantena de treballadors, i
I'any passat la seua facturacio va ron-
dar els 3,1 milions d’euros. “Durant
sis anys hem treballat durament per
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a crear una eina que faca més facil
per als viatgers de negocis registrar
les seues despeses, i per a les em-

dministrar-les i b

preses

dador de Captio. Insistix que la inte-
graci¢ a Certify és una oportunitat

que els permetra “millorar el suport
als clients existents i aconseguir no-

les rapi t. Estem orgul

del progrés que hem aconseguiti de
I'éxit dels nostres clients. Alinear-
nos amb Certify ens permetra ex-
pandir encara més el nostre produc-
te”, ha assegurat Joel Vicient, cofun-

ves r Lluny del final del
nostre viatge, treballar amb Certify
accelerara els nostres plans per a
fer créixer el negoci”.

Através d'un comunicat, Captio ha
reiterat que l'alianca els reportara

Alinear-nos amb

Certify ens
permetra expandir
encara més el nostre
producte. Joel vicient

“més beneficis sense deixar de ser
nosaltres” i ha explicat que 'empresa
seguira oferint el mateix producte als
seus clients, amb les mateixes condi-
cions i qualitat de servei. A més, Cap-
tio funcionara com una empresa in-
dependent dins del grup. “Treballa-
rem des de les mateixes oficines i
amb les mateixes persones”. De fet,
I'equip directiu de Captio s’unira al de
Certify.

Captio ha valorat especialment el
fet d'integrar-se en una companyia
especialista en programari per a ges-
tionar despeses i viatges corporatius.
“Sense cap dubte, esta alianca gene-

rara sinergies que enriquiran la nos-
tra proposta de valor amb una eina
millor”.

Des de Certify, el seu president i
CEO, Robert Neveu, ha valorat el lide-
ratge de Captio i n’ha valorat aixi I'ad-
quisicio: “Tenen una base de clients
solida i en creixement, a més d’'una
gran reputacié. Estem entusias-
mats d’incorporar-los a la familia
Certify, i esperem treballar amb Jo-
el i el seu equip per a construir la
marca Certify a tot Europa”. Actual-
ment Captio compta a la seua carte-
ra de clients amb empreses com el
grup Torres, Telefonica, Bankinter,
BBVA o Carrefour, i t& preséncia a
136 paisos. Segons el digital La in-
formacion, Certify podria haver pagat
25 milions d’euros per a I'adquisicio
de Captio. A més dels socis funda-
dors, actualment 'empresa tortosina
tenia com a accionistes diversos fons
d'inversio. g
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