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Recull de premsa local i comarcal

EL COMERC DE PROXIMITAT,

establiments ja '

s’han adheritala
plataforma

que ajudaran que la gent entre a
comprar-lo i al mateix temps vege
la resta de productes”.

ALTRES MUNICIPIS Davant la po-
sada en marxa, altres municipis ja
han demanat adherir-se al projecte:
“Amb la tecnologia de queé dispo-
sem i que estem desenvolupant,
ens permet créixer en altres am-
bits, com un marketplace de pro-
ductors agroalimentaris, d'artesans
o un de tot Terres de I'Ebre... Aixi

que el p es vi-
sualitze a més marketplaces”.
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A LA XARXA

L’experiéncia de delasenia.shop: un 80%
de dones que fan les compres a la nit

Terres de'Ebre CRuiz

La plataforma delasenia.shop
€es va posar en marxa en una pro-
va pilot al municipi de la Sénia el
mes de juliol. En estos cinc mesos
d’exposicio6 a intérnet i activitat ja
han pogut extraure algunes dades
interessants: el 80% dels clients
son dones i realitzen compres en-
tre el periode de les 21 h a les 24
h. Per ara es troben unes 10 boti-
gues a la plataforma, tot i que des-
prés de I'experiment s'obre la fase
per a adherir-s’hi la resta de co-
merciants. “La gent en pobles pe-
tits de vegades dubten de si en-
trar en un establiment per a sa-
ber si tindran el que volen o la ta-
lla; en este cas de vegades miren
abans qué tenen exposat a inter-
net i després ho venen a recollir,
i d'esta manera també aprofiten i
compren alguna cosa més a la
botiga fisica”, opina la presidenta
de la Federacio de Comerc de la
Sénia, Celi Michavila.

En el cas de la cooperativa agri-
cola de la Sénia, Cosenia, si que
han experimentat vendes a través
de la plataforma per part de com-
pradors de fora del municipi, so-
bretot de la zona metropolitana, i
fins i tot han registrat alguna ven-
da fora de Catalunya. Segons Ma-
ria José Valls, de Cosenia, la pla-
taforma permet donar a conéixer
“els productes tipics de la Sé-
nia” perqué arriben a qualsevol
punt del mén, i valora positiva-
ment I'experiéncia. En canvi, se-
gons la seua experiéncia, els
veins de la Sénia no fan Us d'esta
plataforma, siné que preferixen
seguir utilitzant el canal de com-

Pantalla d’'un dispositiu amb el web de la plataforma de compra obert, en una botiga de la Sénia adherida. / C. R.

pra tradicional.

En canvi, des de la botiga de ro-
ba infantil, de dona i llenceria, Vai-
lets, la seua propietaria, Angela
Auladell, explica que “el web és
una finestra de la botiga, per
tant, com més productes publi-
ques més possibilitats tens que
la gent visite la botiga”, aixi com
poder exposar les peces que es
troben rebaixades. En el seu cas,
han experimentat que el public
que visita la seua finestra son re-
sidents del municipi que accedi-

xen a través de les publicacions
de les xarxes socials: “Hem realit-
zat vendes fora del municipi, pe-
ro de la comarca, i la gent del po-
ble compra algun producte i ho
passa a recollir a la botiga per a
fer una compra més agil”.

La seua adhesi6 la va decidir en
veure que part de la clientela és
de la zona del Montsia i el Baix

 Maestrat: “Vam veure bona opcio

facilitar a esta gent que potser
no venia per tema d'horaris o mo-
bilitat; en este cas si que ho hem

notat”. La propietaria considera
que les vendes no han sigut gaire
elevades pero si que han notat un
increment de les visites al web.
Ara, davant la posada en marxa
de la plataforma en altres munici-
pis, veuen una oportunitat “per
crear un marketplace amb una
gran varietat de productes, tot i
que caldra no trepitjar-se els uns
als altres quant a competicio de
preus si es que es compartixen
marques, molt freqiient en el pe-
tit comerg”.
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