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Recull de premsa local i comarcal

INNOVACIO La Uni6 de Comerg¢ aposta per Olepoints per fidelitzar els clients amb punts que es converteixen en euros

Una empresa local implanta un sistema
pioner per pagar compres amb el mobil

Acumular euros per cada compra per gastar-los on es vulga. | tot, sense
targetes ni compromisos, només a través del mobil. La plataforma Ole-
points, fundada per un rapitenc i un valencia, ha posat en marxa un sis-
tema pioner que la Unié de Comerg Rapitenc ja ofereix als seus clients.

LA RAPITA Clara Tena

Punts de compra que es conver-
teixen en euros, que no requereixen
targeta de fidelitat, que no cadu-
quen i que sén transferibles a una al-
tra persona. S6n avantatges que els
establiments de la Unié de Comerg
Rapitenc ha posat a I'abast dels seus
clients de la ma de la plataforma
Olepoints, i que permet que els
compradors acumulen euros per ca-
da compra que fan en un comerg
adherit.

El rapitenc Jordi Zaragoza i el va-
lencia David Espi han posat al mer-
cat aquest sistema de compra pio-

ner que convertira la Rapita en el

primer municipi de “practicament
tot Europa” on els clients podran
pagar les seues compres a través del
mobil. Segons explica Zaragona, el
sistema és molt senzill. “El client
que compra en una botiga rep a
través d'un SMS de mobil els

punts que té depenent de I'import
que s’ha gastat”. Aquests punts,
que sén euros, “els podra gastar
després en qualsevol establiment
que forme part de la plataforma”.
Olepoints, explica I'empresari rapi-
tenc, “és una eina que poden uti-
litzar comerciants i compradors”. |
I'dnic cost que té és I'SMS que ha
d‘assumir I'establiment quan fa la
venda. El comerciant també és el
que es fa carrec del valor dels punts,
que ha d’aquiriré la plataforma i de-
cideix quin és el percentatge que vol
donar en punts als seus clients.

De moment, Olepoints ja compta
amb un centenar d’establiments
dins de la seua xarxa, majoritaria-
ment de les Terres de I'Ebre, i en
concret de la Rapita. | és que la Unid
de Comerg Rapitenc s’ha abocat en
aquesta iniciativa per oferir facilitats
als seus clients. Jordi Porta, president
de I'entitat, explica que “en només
tres setmanes hem passat de ser
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Y AJUNTAMENT DE SANT CARLES DE LA RAPITA

AGENDA D’ACTIVITATS |

: CICLE DETEATRE DETARDOR

i Diumenge 18 de novembre

i 19.00 h Monoleg de David Guapo. Preu: 5 euros. Lloc: El Maset.

\ SANTA CECILIA

Dissabte 24 de novembre

¢ 17.00 h Concert de Santa Cecilia de la Coral de la Casa del Mar. Lloc: ~ ©

. Casa del Mar.

R

19.00 h Concert de Santa Cecilia de la Banda de I’Agrupacié Musical |

Font: biblioteca.tortosa.cat

Jordi Zaragona i David Espi son els fundadors d'aquesta plataforma.

quatre comercos a 40”. Satisfet
per aquest projecte, també destaca
el recorrequt que encara té: “Fa
trenta anys pagar amb Visa era
impensable i ara ja no hi ha ningd
que no en tinga”, apunta. A més,
afegeix que aquest sistema de punts
es podra aplicar en un futur en altres
ambits. Per exemple, “també el
podra utilitzar I’ajuntament per
premiar el reciclatge dels co-
mergos o es podra utilitzar per pa-
gar el parquimetre”. Els establi-
ments que ja s’hi han sumat oferei-
xen descomptes de I'1% al 5% des
dels zero fins als cinquanta euros de
compra.

INICIATIVA AMB PROJECCIO IN-
TERNACIONAL La plataforma Ole-
points es troba en plena projecci6.
Després d’ubicar oficines a Valéncia
(on hi ha I'area técnica) i la Rapita

(amb I'area de marqueting i comu-
nicacio), els empresaris ja pensen a
exportar el projecte a altres punts
de la geografia espanyola. Es més,
segons avanga Zaragoza, I'empresa
Plug and Play, de Silicon Valley i im-
pulsora de Google i Facebook, ja s’
han interessat per aquesta iniciati-
va. “Fins ara només existeix un sis-
tema, el Google Wallet, que per-
met pagar amb el mobil, pero no-
més esta implantat als Estats
Units i no és compatible amb els
nostres aparells”, matisa Zaragoza.
Mentrestant, els empresaris també
estan participant en conferencies
per explicar la seua idea i estant
creixent a través del boca a boca. El
dia 30 de novembre també hi ha
prevista una roda de premsa on |a-
juntament, els comerciants i I'em-
presa donaran a conéixer aquesta
innovadora iniciativa. m
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