BIBLIOTECA

MARCEL 4 DOMMNGD

BIBLIOTECA MARCEL-LI DOMINGO

Recull de premsa local i comarcal

AGRICULTURA s UNA DE LES EMPRESES PARTICIPANTS, CERIMA CHERRIES, HA ACONSEGUIT TANCAR ACORDS PER EXPORTAR MES CIRERES A RUSSIA

Unaintensa missié comercial obre el
mercatrusalafruitadolcariberenca

Unviatge impulsat pel
Consell aMoscouiSant
Petersburgposaen
contacte els productors
amb els principals
distribuidors del pais

A.CARALT

Unaintensamissié comercialde
quatre diesde duradaal’enorme
pais eslau ha permes posar en
contacte algunes de les princi-
pals empreses fructicoles de la
Riberad’Ebreambels mésrelle-
vants distribuidors russos.
Graciesalainiciativadel Con-
sell Comarcal dela Ribera d’Ebre,
representants de les empreses
Grup Fruiter de Benissanet, Ce-
rima CherriesiLaComa,amésde
Pequiptecnicdel’enscomercial,
s’hanreunitalesseus d’'un16dis-
tribuidors del pais de manerain-
dividual per donara coneixer lase-
vaofertainegociar acords d’ex-
portacid de fruita, unfet innovador
que suposa un valor afegit res-
pecte ad’altres prospeccions de
mercat. Lens comarcal, sempre
presentalesreunions, reivindica
Pexcel-lenciade totel sector fruc-
ticolariberencilavoluntat de
tancar acords de les empreses.
Lamissié formapart del pro-
gramad’impuls economic ‘Ribe-
rad’Ebre viva’, que compta amb
el financamentdel Servei d’Ocu-
paci6 de Catalunya (SOC). Els
tecnics del programa vanrealit-
zar un treball de prospeccio del

Imatge de la planta d’envasament de cireres de Cerima Cherries, a Tivissa. FoTo: JOAN REVILLAS

mercatpreviivanorganitzarles
visites,abandade costejaruntra-
ductor per agilitzarles trobades.
A nivell politic, hi ha estat pre-
sent el president de I'ens, Jordi
Jardi, que ahir remarcavaen de-
claracionsal Diarielfet de posar
en contacte el productoramb el
distribuidor «tot deixanta ban-
da la multitud d’intermediaris,
fetque ensbeneficiaatots,jaque
la part que s’emportava I'inter-
mediari ara queda repartida».
Lamissiériberencaha pogut
copsar de primeramal’altinteres
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delmercatrus perlafruitadolca,
sobretot per la cireraiel para-
guaia; la diversitat de mercats
productors amb els quals treba-
llen (Espanya, Italia, Grecia, Tur-
quiaipaisos del’exUni6 Sovieti-
ca, entre d’altres) i la prioritza-
ci6 del factor preu sobre altres
consideracions.

Acords tancats

ElmicroclimadelaRiberad’Ebre
permetavangar lacollitarespec-
teazonesamb molta major pro-
duccid iaquestésun factor clau

per obrir mercat. Jardi esvamos-
trar extremadament optimista
davantelresultat delesreunions
iassegura que la missio perme-
tratancaracords «que seran molt
importants per als productors i
la comarca».

De fet,unadelestres empre-
ses participants, Cerima Che-
rries, avanca ahir part de la seva
producciéde cireraiviatjaraen-
guany a Russia gracies als con-
tactesrealitzats. «En els dos tl-
timsanys jahaviemvenutaRus-
sia pero la missio ha estat prou

L’APUNT

Proper objectiu:
Emirats Arabs
i Qatar

®impulsde Pexcel-lent sector
fructicola riberenc no s’acaba
amb lamissié russa. Durant’es-
tada, els distribuidors van ser
convidatsavisitarlesinstal-la-
cionsifinquesdels productors.
A més, en breu diverses em-
presesdelacapital catalanain-
teressades en establirlligams di-
rectamentamb els productors
tambévisitaran el sector. D’al-
trabanda, el Consell Comarcal
japensaenunaacciéperalany
vinent, en aquest cas a "area
emergent de Qatar i els Emi-
ratsArabs. Aquestasetmana,a
més, una vintena d’empreses
delsectoroleicoladelacomar-

cahanviatjataRussiaambel ma-
teix proposit comercial.

important i hem tancat acords
per a enguany», destaca David
Manero, de Cerima Cherries.
El gerent del Grup Fruiter,
principal empresa fructicola de
lacomarca, Marc Pinyol, valloar
Porganitzacié i el resultat de la
missio, que en el seu cas els ha
permes entrar en contacte amb
molts clients potencials. «No
hem tancat cap acord. Hemd’ana-
litzar la situacio, valorar el risc i
decidirem. Entotcas cal dir que
la missid ha estat perfecta, mi-
llorimpossible».
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