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Recull de premsa local i comarcal

EMPRESES L'empresa TransProCat de I’Aldea oferix als productors un servei sense intermediaris i vendes a preus dignes

Reinventar-se en temps de covid: de cuinar producte
ebrenc a portar-lo a les cases d’arreu del pais

L’Aldea ACN

Amb els seus restaurants tancats
per la crisi sanitaria, Miriam Lopezila
seua familia van apostar per buscar
una alternativa al negoci familiar.
Han creat TransProCat, una empresa
de transport que repartix diariament i
arreu del pais producte de km O, so-
bretot de les Terres de I'Ebre. Verdu-
res, citrics, carns, olis i vins viatgen,
directament, del productor al client.
Els productors venen a través dels
seus webs o plataformes com Pro-
ductors Catalans i contacten amb
TransProCat per a fer els enviaments.
L'aventura va comencar des de I'Ebre
a Barcelona, pero ja repartixen ali-
ments de qualsevol indret, arreu del -
pais. “Hem augmentat les coman-
des gracies a ells”, destaca Marti
Marti, un dels seus proveidors de ver-
dura ecologica.

Amb la crisi de la covid i els restau-
rants de la familia tancats, les reser-
ves van comencar a caure. Aixecat el
confinament, només amb la terrassa
en servei, la familia Lopez “no es va
veure amb cor” d'aguantar el negoci
en marxa: dos restaurants i una car-
pa de banquets que tenen a tocar de
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I'N-340, entre I'Aldea i Camarles
(Baix Ebre). Buscant la manera de
reinventar-se, van “detectar una no-
va oportunitat de negoci” a través
de I'experiéncia d’'uns veins produc-
tors de citrics.

Rosa Samper i el seu marit, propie-
taris de Mercat Finca Mas Roig, van
apostar fa dos anys per vendre en Ii-
nia els citrics que produixen a la seua
finca de I'Aldea pero es trobaven
“amb moltes dificultats” per fer arri-

bar les comandes en els terminis

acordats amb el client. Aixo va ani-
mar la familia Lopez a contactar amb
una empresa de transport en fred,
estudiar les possibilitats i posarse a
treballar per a productors de proximi-
tat ebrencs, com la Rosa.

En poc temps han passat de por-
tar productes ebrencs a Barcelona a
repartir productes d'arreu de Cata-
lunya i per gairebé tot el pais, amb
diferents rutes cada dia. Fruita dolca
de Lleida, formatges i lactics, carns,
vins, olis, i tota mena d’encarrecs de
petits productors, plataformes, boti-
gues o restaurants.

Els proveidors els contacten i orga-
nitzen els repartiments, que es fan
cada dia a Barcelona, pero també en

Miriam Lopez, propietaria de TransProCat, preparant una comanda de carxofes.

dies alterns a les comarques de Llei-
da i Girona. “On encara no arribem
és al Pirineu”, explica la Miriam. Els
requisits son senzills: caixes que es
puguen apilar i productes ben empa-
quetats. “Fins i tot tenim clients que
ens han demanat que els portem a
Barcelona les taronges de casa
seua o les carmanyoles amb menjar
de la mare per al fill que estudia a
Barcelona”, iHustra Lopez.

BENEFICIS PER ALS PRODUC-
TORS L'aposta de Samper i el seu

marit per a vendre els seus citrics
directament al client per Internet es
trobava amb moltes dificultats per
garantir un bon servei de reparti-
ment. “Collim, preparem i fem arri-
bar el producte, de I'arbre a casa,
en 24 hores. Ens trobavem que no
ho podiem complir i no voliem que-
dar malament amb el client per-
qué no venem aixo. Ens vam posar
d’acord amb TransProCat i se'ns
han acabat els problemes”, relata
Samper.

Enguany han venut tota la produc-

ci6 de mandarines i tindran taron-
ges a la venda fins al mes d'abril.
La venda directa en linia no és facil
perqué yequerix una infraestructu-
ra potent d'atencio al client, pero a
‘Mercat Finca Mas Roig estan am-
pliant I'oferta amb productes de
mercat de la zona com verdura,
peix de la llotja de la Rapita, carns,
vins i un oli de producci6 propia.

També Marti Marti, copropietari
de Fruites i Verdures Ecologiques
Marti de I'Aldea, ha aconseguit am-
pliar clientela des que treballa amb
TransProCat. “Som veins i rapida-
ment ens vam posar a treballar i
estem felicos. Les comandes han
augmentat molt, sobretot a Bar-
celona, pero també a Lleida i Giro-
na, on ens era molt dificil arribar”,
detalla Marti.

L'empresa ven fruita i verdura
ecologica pero també vins, pasta,
arros o llegums ecologics, entre
d'altres. “El transport és el princi-
pal. Si envies un producte de qua-
litat que arriba en mal estat o es
retarda, el client no esta satisfet i
no seguix comprant. Si el produc-
te arriba bé, el client ho agraix i el
negoci fluix”, conclou Marti. g
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