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Empresas

Construccion

Recull de premsa local i comarcal

Renovacion

‘BigMat Mayor’esta actualizando sus
instalaciones y ha ampliado la superficie
utilizada en 1.000 m? para mejorar la
experiencia del cliente y los empleados.
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En2016 la
empresa de la
familia Mayor se
unié a la central
de compras
‘BigMat’.

‘Mayor’
entraenla
venta al

detalle

La empresa de Tortosa ha invertido un millén
de euros en una nueva tienda de ferreteria y la
actualizacion de las instalaciones
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JUDIT CAMACHO
TORTOSA

igMat Mayor (conocido his-
Btt’)ricamente como ‘Mayor

Materials per a la Construc-
cié’) ha invertido cerca de un mi-
116n de euros en la renovacién de
sus instalaciones y la creacién de
una tienda de venta al detalle. Se
trata de una empresa localizada
en Tortosa que suministra todo
tipo de materiales de construc-
cién.

El negocio familiar, que superd
con éxito la tltima crisis econémi-
ca, facturé 2,8 millones de euros
durante el 2018 y este afio espera
cerrar el ejercicio con una factura-
cién mayor, de unos 3 millones.
Actualmente cuenta con 15 traba-
jadores y Jofre Mayor, la quinta
generacién de la familia Mayor, es
el gerente del negocio.

Durante los mas de 130 afios de
vida de la empresa ésta ha ido
fluctuando segtin las necesidades
del mercado y ha ido variando su
modelo de negocio. Ahora han
apostado por renovar las instala-
ciones para mejorar las condicio-
nes de los trabajadores y la expe-
riencia del cliente. Una de las ma-

yores apuestas ha sido la organi-
zacién de una tienda, ya que se-
gun explica el gerente, Jofre Ma-
yor, «<muchos de nuestros clientes
no sabfan que tenfamos segin qué
producto. Ahora las herramientas
de ferreteria estdn a la vista».

El gerente explica que han sali-
do de «la zona de confort» y estan
«intentando mejorar algunos as-
pectos de la empresa». Se ha he-
cho una reforma de unos 1.000

Un70%delos clientes de
‘Mayor’ son empresas
locales dela comarcadel
Baix Ebre

metros cuadrados que ha permiti-
do crear dos espacios: un drea de
cerdmica y una de libre servicio.
Esta ampliacién se ha hecho espe-
rar, ya que al tratarse de una zona
ristica «los tramites han sido mu-
cho més largos», explica Jofre Ma-
yor.

Los mercados principales de es-
te negocio familiar se concentran
en las Terres de I’Ebre, principal-
mente en la comarca del Baix

1. Nueva zona
de tienda de
libre servicio
destinadaa
los clientes
particulares y
de exposicion
de ceramica.
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2. Jofre Mayor,
la quinta
generacién de
la familia
Mayor a cargo
del negocio,
enlanueva
areade venta
al publico.
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3.Laempresa
sigueen
funcionamiento
mientras
finalizan las
reformas.
Imagendela
tienda.
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4. Nuevo
espacio
destinadoala
formacion de
los
empleados.
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Ebre. Jofre Mayor explica que és-
te es «un almacén de confianza
para muchos de nuestros clien-
tes». Dentro del mercado local, un
70% de los clientes son empresas
y el 30% restante son clientes par-
ticulares. Algunas veces, explica
el gerente, si que trabajan con
clientes de Barcelona o Tarrago-
na, pero no es habitual.

130 afios de historia

‘BigMat Mayor’ es el resultado de
mads de 130 afios de trabajo en el
sector. La empresa ha sido here-
dada de generacién en genera-
cién. Segtin ha podido conocer la
familia por una publicacién en el
Anuario del Comercio, de la indus-
tria, de la magistratura y de la Ad-
ministracion, Jaime Mayor Mayor
construy6 en 1885 lo que se con-
vertiria en el legado familiar: la
fébrica de cemento.

Se construy6 en el término de
Benifallet, concretamente entre el
Coll de Som y el rio Ebre. La cal,
la arcilla y el yeso son abundantes
en estos parajes naturales, lo que
suponia una composicién ideal
para la industria del cemento.
Aunque el negocio estaba situado
en el término de Benifallet no re-
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