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Els cellers de la Terra Alta, expectants
per Pefecte dels aranzels Trump

Este divendres entra en vigor I'augment de taxes que pot alterar la facturacié dels cellers de la DO als Estats Units, que supera els 800.000 euros

Gandesa Oriol Gracia

“No és una bona noticia per al vi
de la Terra Alta, pero ara mateix es
fa molt dificil preveurs T'efecte que
I’entrada en vigor dels aranzels
pot tenir en el sector”, explica Joan
Arrufi, president de la Denominacio
d’Origen del vi de la Terra Alta. | és
que a partir d’este divendres, els Es-
tats Units imposen nous aranzels a
productes alimentaris importats
des de la Uni6é Europea, entre ells
els vins amb una graduacié menor
o igual al 14% d’alcohol, en reci-
pients no superiors als dos litres,
procedents d’Espanya, Franca, Ale-
manya i el Regne Unit. Estos vins es
veuran gravats amb una nova taxa
del 25%. Tot plegat, com a represa-
lia per la disputa comercial amb la
UE sobre els subsidis rebuts per la
companyia d’aviacio Civil Airbus.

La mesura no ha agafat per sor-
presa els productors de vi, perqué ja
fa tres setmanes que s’havia anun-
ciat, pero si que incomoda els ce-
llers que exporten a Ameérica. “El
60% de la produccio de la DO Terra
Alta va a I'exportacio i de tot este
volum, aproximadament el 6% es
ven als Estats Units. Des del punt
de vista de la facturacio, este pais
representa el 10% del negoci, més
de 800.000 euros”, comenta Joan
Arrufi, per a posar en context les xi-
fres que mou el sector. “Per clima-
tologia, varietats i tipus de sol, bo-
na part dels vins de la Terra Alta
superen els 14 graus, i quedarien
fora d’este increment perque ja es-
tan gravats amb taxes des de fa
temps. Per aixo I'afectacio no sera
generalitzada”, afegix Arrufi, que a
més de president de la Denomina-
ci6 d’Origen és propietari del celler
Altavins Viticultors de Batea, un ce-
ller que fa més de divuit anys que
exporta als Estats Units.

Ndria Altés, del Celler Heréncia Al-
tés de Gandesa, es mostra expec-
tant: “No sabem com reaccionara
el mercat nord-america. Bona part
dels nostres vins superen els 14
graus i, per tant, queden al marge
de la mesura. Pero el nostre vi
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Els Vinari posen de relleu la vitalitat del vi a PEbre

“La Terra Alta, juntament amb
I’Emporda, és el territori catala
emergent del sector del vi. Ho
hem pogut constatar en les darre-
res edicions dels Premis Vinari,
perqué cada cop rebem més vins i
més projectes que constaten la vi-
talitat del sector”, explica la gan-
desana Eva Vicens, periodista,
sommelier i directora del certamen
vinicola. La setena edicié es va ce-
lebrar a I'Auditori de Vilafranca del
Penedés. Hi han competit 948 refe-
rencies de 260 cellers de les dotze
Denominacions d’Origen catalanes.
Entre els vins premiats de la Terra
Alta en destaca el Dardell Blanc
Ecologic 2018 del Celler Coma d’en
Bonet de Gandesa, guardonat amb
el Vinari d’Or 2019 al millor Blanc
Jove de Catalunya i amb el Vinari
d’Or al Millor Vi amb DO Terra Alta.
Es tracta d’un vi elaborat amb un
90% de Garnatxa Blanca i un 10%
de Viognier que destaca per la frui-

blanc esta per sota d’este limit de
graduacio i I'aplicacié dels aran-
zels pot ser un desastre”. A tot ple-
gat hi entren altres variables comer-
cials en joc. “Es dificil fer previ-

tositat i aroma.

Els guardons no han reconegut
nomeés els millors vins, siné també
els projectes dels cellers. Aixi, el
Premi Vinari Nissan al Millor Projec-
te Ecologic 2019 se I'ha endut el
celler Heréncia Altés de Gandesa
“per la seua aposta per les practi-
ques ecosostenibles i la gestio que
fan del paisatge i del patrimoni cul-
tural”, ha explicat el jurat. En desta-
quen accions com la reintroduccio
d'ocells predadors i insectivors a
les finques i haver implantat practi-
ques agrondmiques respectuoses
amb la biodiversitat i la gesti6 dels
residus. “Sense la proteccio del
paisatge i el medi ambient pot
passar que en un futur no hi haja
ni vinyes, ni vi, ni premis com es-
tos”, comenta Eva Vicens. Per la
seua banda, el Mol de Rué, un ce-
ller i moli d’oli amb més de cent
anys d'historia ubicat a Vinebre, a
la Ribera d’Ebre, ha rebut el Premi

sions, pero crec que la mesura im-
pulsada per Donald Trump tindra
efectes diferents segons els inter-
mediaris i els punts de distribucio.
No és el mateix vendre als lineals

Vinari Sorea a la Tradici6 Vitivinicola
de Catalunya 2019. Es tracta d'un
projecte familiar que ha vist passar
quatre generacions i que actual-
ment té al capdavant la Noemi Po-
quet. El celler elabora vins amb DO
Tarragona, entre els quals hi ha el vi
dol¢ Sol i Serena, elaborat 100%
amb la varietat macabeu i que re-
cupera processos d’elaboracio tra-
dicionals.

Els Premis Vinari [a la imatge,
tots els guardonats] també han re-
conegut altres vins del celler Les
Vinyes del Convent d’Horta de Sant
Joan, dels cellers LaFou, Celler Pi-
fiol, Altavins Viticultors i la Botera de
Batea, del Celler Cooperatiu de
Gandesa, de la Cooperativa Agrico-
la de Corbera, del celler Sant Jo-
sep Vins de Bot i del Celler Batea.
El vi Ferrer Bobet 2016 del Celler
Ferrer Bobet de Falset ha estat
distingit com a millor vi catala de
I'any. / FOTO: JORDI PLAY

de les grans cadenes de supermer-
cats que a la restauracié”, observa
Francesc Ferré del Celler Frisach de
Corbera d’Ebre. “Gairebé una quar-
ta part de la meua produccio es

ven als Estats Units, tot en restau-
rants. Son vins de gamma mitjana
alta, ben valorats i que al restau-
rant es poden vendre a un preu fi-
nal d’entre 40 i 50 euros. | en este
cas, el marge de benefici dels res-
tauradors oferix prou garanties
per a poder absorbir part de I'in-
crement. Son ninxols de mercat
exclusius amb alt poder adquisitiu.
Cas a part son els vins que es ven-
guen als supermercats, sobretot
els que no superen la barrera psi-
cologica dels 15 euros. Estos si
que poden patir una caiguda de
vendes”, afegix Ferré. Unes afirma-
cions que complementa Joan Arrufi:
“En el mercat dels Estats Units, el
preu és molt decisiu. El client més
fidel esta en els segments més
cars, pero en la resta de franges
I'increment del 25% per a I'aplica-
cio dels aranzels pot suposar un
gran problema”.

REPENSAR LES EXPORTACIONS
Depén de com evolucionen les ven-
des, caldra repensar les exporta-
cions i explorar nous mercats. “Bo-
na part dels nostres vins s’expor-
ten als Estats Units, pero també a
Franca, Bélgica i al Regne Unit. El
Japé i el Sud-est asiatic son mer-
cats emergents que podrien com-
pensar la pérdua de quotes en al-
tres parts del mén”, comenta Fran-
cesc Ferré del Celler Frisach, cons-
cient que davant dels embats del
mercat I'linica sortida és adaptar-
se a la nova situacio. De moment,
segons dades de la Promotora d’Ex-
portacions Agroalimentaries Cata-
lanes, I'efecte de les noves politi-
ques de Donald Trum poden tenir
un impacte d’'uns 26 milions d’eu-
ros a Catalunya en tot el sector de
I'alimentacié. | és que els Estats
Units son el tercer desti fora de la
Unid Europea dels productes agroa-
limentaris catalans, després de la
Xina i'el Japo, i representen el 3,3%
de les exportacions mundials d’ali-
ments i begudes catalanes. El De-
partament d’Agricultura ja ha creat
una Taula Agraria per a analitzar la
situacio. g
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